
Estado actual y perspectivas deEstado actual y perspectivas deEstado actual y perspectivas de Estado actual y perspectivas de 
la negociación para un Tratado la negociación para un Tratado 

de Libre Comercio entre de Libre Comercio entre 
Costa Rica y ChinaCosta Rica y ChinaCosta Rica y ChinaCosta Rica y China

Ministerio de Comercio ExteriorMinisterio de Comercio Exterior

Taller Informativos regionalesTaller Informativos regionales

febrero febrero –– marzo 2009marzo 2009



Antecedentes comerciales Antecedentes comerciales 
entre entre 

C t Ri ChiC t Ri ChiCosta Rica y ChinaCosta Rica y China



Balanza Comercial Costa Rica Balanza Comercial Costa Rica ––
hi *hi *China*China*

Costa Rica: Intercambio comercial con China
1992 20081992-2008
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EXPORTACIONES 0,0 0,3 1,1 26,9 4,4 13,2 22,2 7,3 12,7 13,8 33,7 88,9 163,3 244,7 558,3 848,2 677,7

1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008

IMPORTACIONES 0,1 0,3 20,8 27,1 29,9 43,4 58,1 60,5 78,4 100,5 121,6 160,2 272,5 409,2 554,0 763,2 887,8

SALDO -0,1 -0,1 -19,7 -0,2 -25,5 -30,2 -35,9 -53,2 -65,8 -86,7 -88,0 -71,3 -109,3 -164,5 4,2 85,1 -210,1

Fuente: COMEX; con base en cifras de PROCOMER y BCCR

**Según estimaciones de PROCOMER, si se considera el comercio con Hong Kong, en el 2008 las exportaciones 
equivalen a $1069,0 millones y las importaciones a $994,2 millones



Comercio bilateral de mercancíasComercio bilateral de mercancías
•• Principales productos de exportación de Costa Rica hacia China:Principales productos de exportación de Costa Rica hacia China:

Comercio bilateral de mercancíasComercio bilateral de mercancías

–– Circuitos integrados electrónicos (75,8%) Circuitos integrados electrónicos (75,8%) 
–– Partes y accesorios de máquinas para el procesamiento de datos (20,1%) Partes y accesorios de máquinas para el procesamiento de datos (20,1%) 
–– Otros, cada uno representando menos del 1% (4,1%) Otros, cada uno representando menos del 1% (4,1%) 

•• Principales productos que Costa Rica importa de China: Principales productos que Costa Rica importa de China: 

–– Productos laminados de hierro o acero (7,8%) Productos laminados de hierro o acero (7,8%) 
–– Frijoles (3,7%)Frijoles (3,7%)
–– Juguetes (2,6%) Juguetes (2,6%) 
–– Telas de algodón (1,9%)Telas de algodón (1,9%)

Circuitos electrónicos (1 7%)Circuitos electrónicos (1 7%)–– Circuitos electrónicos (1,7%)Circuitos electrónicos (1,7%)
–– Calzado (2,5%) Calzado (2,5%) 
–– Neumáticos (1,8)Neumáticos (1,8)
–– Televisores (1,2%)Televisores (1,2%)
–– Placas y baldosas de cerámica (1,1%)Placas y baldosas de cerámica (1,1%)
–– Otros, cada uno representando menos del 1% (75,7%)Otros, cada uno representando menos del 1% (75,7%)



Obj ti t té i d lObj ti t té i d lObjetivos estratégicos de la Objetivos estratégicos de la 
negociación con Chinanegociación con Chinagg



Objetivos estratégicosObjetivos estratégicos

•• MejorarMejorar ampliarampliar yy profundizarprofundizar laslas condicionescondiciones dede

Objetivos estratégicos Objetivos estratégicos 

Mejorar,Mejorar, ampliarampliar yy profundizarprofundizar laslas condicionescondiciones dede
accesoacceso alal mercadomercado dede ChinaChina

•• NormarNormar elel comerciocomercio dede bienesbienes yy serviciosservicios mediantemediante
elel establecimientoestablecimiento dede reglasreglas claras,claras, transparentestransparentes yy
establesestables

•• EstablecerEstablecer unun marcomarco jurídicojurídico queque promuevapromueva lala
t iót ió dd i ii i i ii i ll liliatracciónatracción dede inversiones,inversiones, coco‐‐inversionesinversiones yy laslas alianzasalianzas
estratégicasestratégicas



E t blE t bl ii itit ll li ióli ió dd•• EstablecerEstablecer mecanismosmecanismos queque eviteneviten lala aplicaciónaplicación dede
medidasmedidas unilateralesunilaterales yy discrecionalesdiscrecionales queque afectenafecten loslos
flujosflujos comercialescomerciales

•• IncorporaciónIncorporación dede medidasmedidas queque favorezcanfavorezcan elel
aprovisionamientoaprovisionamiento competitivocompetitivo dede insumosinsumos yy ofrezcaofrezcaaprovisionamientoaprovisionamiento competitivocompetitivo dede insumosinsumos yy ofrezcaofrezca
másmás yy mejoresmejores opcionesopciones parapara elel consumidorconsumidor nacionalnacional

•• AvanzarAvanzar enen unun mejormejor posicionamientoposicionamiento dede CostaCosta RicaRica
enen AsiaAsia



Organización ante laOrganización ante laOrganización ante la Organización ante la 
negociación de un TLC con negociación de un TLC con 

ChinaChinaChinaChina



Preparación nacionalPreparación nacional

•• ConformaciónConformación deldel equipoequipo nacionalnacional

Preparación nacionalPreparación nacional

ConformaciónConformación deldel equipoequipo nacionalnacional

•• MecanismosMecanismos dede diálogo,diálogo, informacióninformación yy consultaconsulta
–– PuntoPunto dede EnlaceEnlace PermanentePermanente
–– Página Web de COMEX:  http://www.comex.go.crPágina Web de COMEX:  http://www.comex.go.cr
–– Estudio de FactibilidadEstudio de Factibilidad–– Estudio de Factibilidad Estudio de Factibilidad 
–– Reuniones con sectores interesadosReuniones con sectores interesados
–– Consejo ConsultivoConsejo Consultivo
–– Estudios sectorialesEstudios sectoriales
–– Proceso de consultas Proceso de consultas 
Talleres informati osTalleres informati os–– Talleres informativosTalleres informativos



Mecanismo de información y Mecanismo de información y 
diáldiál

•• Algunos ejemplos de reuniones con organizaciones representativas de laAlgunos ejemplos de reuniones con organizaciones representativas de la

diálogodiálogo

Algunos ejemplos de reuniones con organizaciones representativas de la Algunos ejemplos de reuniones con organizaciones representativas de la 
sociedad civil y cámaras empresariales: sociedad civil y cámaras empresariales: 

–– Agosto,Agosto, 20082008:: UCCAEPUCCAEP ((2828//88//0808),), ConferenciaConferencia EpiscopalEpiscopal ((44//0909//20082008),),
M i i tM i i t C tiC ti ((0404//0909//20082008))MovimientoMovimiento CooperativoCooperativo ((0404//0909//20082008))

–– Septiembre,Septiembre, 20082008:: CONARECONARE ((0909//0909//20092009),), MovimientoMovimiento SolidaristaSolidarista
((2525//0909//20082008),), AsambleaAsamblea Legislativa,Legislativa, AsesoresAsesores LegislativosLegislativos ((2929//99//0808))

–– Octubre,Octubre, 20082008:: CNAACNAA ((33//1010//0808),), CICRCICR ((1414//1010//0909),), RerumRerum NovarumNovarum
((1515//1010//20082008)) F d ióF d ió C l iC l i P f i lP f i l ((2929//1010//20082008)) CADEXCOCADEXCO((1515//1010//20082008),), FederaciónFederación ColegioColegio ProfesionalesProfesionales ((2929//1010//20082008),), CADEXCOCADEXCO
((2929//1010//0808))

–– Noviembre,Noviembre, 20082008:: UNIREUNIRE ((0505//1111//20082008),), AsambleaAsamblea Legislativa,Legislativa, ComisiónComisión dede
InternacionalesInternacionales ((1313//1111//0808),), DelegadosDelegados PresidencialesPresidenciales ((1818//1111//20082008))
Di i bDi i b 20082008 C jC j U i it iU i it i UCRUCR ((0202//1212//20082008)) A blA bl–– Diciembre,Diciembre, 20082008:: ConsejoConsejo UniversitarioUniversitario UCRUCR ((0202//1212//20082008),), AsambleaAsamblea
Legislativa,Legislativa, FracciónFracción PACPAC ((88//1212//0808))

–– EneroEnero 20092009:: tallertaller informativoinformativo:: PerspectivasPerspectivas parapara lala negociaciónnegociación dede unun TLCTLC
entreentre CostaCosta RicaRica yy ChinaChina ((0707//0101//0909))
F bF b 20092009 llll i f ii f i i li l (( ii d ld l 0505//0202//0909)) llll–– FebreroFebrero 20092009:: tallerestalleres informativosinformativos sectorialessectoriales (a(a partirpartir deldel 0505//0202//0909),), tallerestalleres
informativosinformativos regionalesregionales



Estructura de NegociaciónEstructura de Negociación



Grupos de negociaciónGrupos de negociación

•• AccesoAcceso aa mercadosmercados // DefensaDefensa comercialcomercial

Grupos de negociaciónGrupos de negociación

//
•• ReglasReglas dede origenorigen // procedimientosprocedimientos aduanerosaduaneros
•• MedidasMedidas sanitariassanitarias yy fitosanitariasfitosanitarias // ObstáculosObstáculos técnicostécnicos alal

comerciocomerciocomerciocomercio
•• ServiciosServicios ee inversióninversión
•• SoluciónSolución dede controversiascontroversias yy disposicionesdisposiciones institucionalesinstitucionales
•• PropiedadPropiedad intelectualintelectual // PromociónPromoción yy aprovechamientoaprovechamiento dede

relacionesrelaciones comercialescomerciales

OtrosOtros temastemas podríanpodrían abordarseabordarse enen lala mesamesa dede JefesJefes dede
negociaciónnegociación



Resultados de I Ronda de Resultados de I Ronda de 
N i ióN i ióNegociación Negociación 

TLC entre Costa Rica y ChinaTLC entre Costa Rica y ChinaTLC entre Costa Rica y ChinaTLC entre Costa Rica y China

C Ri 19C Ri 19 21 d 200921 d 2009Costa Rica, 19Costa Rica, 19‐‐21 de enero, 200921 de enero, 2009



Alcances GeneralesAlcances GeneralesAlcances GeneralesAlcances Generales

•• DiscusiónDiscusión dede aspectosaspectos conceptuales,conceptuales, principiosprincipios generalesgenerales yypp p ,p , p pp p gg yy
objetivosobjetivos dede relevanciarelevancia parapara lala negociación,negociación, comocomo porpor
ejemploejemplo::

–– ConclusiónConclusión dede laslas negociacionesnegociaciones enen unun plazoplazo razonablerazonable yy respetorespeto
mutuomutuo aa laslas constitucionesconstituciones dede laslas partespartes

–– CoberturaCobertura parapara lala liberalizaciónliberalización dede bienesbienes yy serviciosservicios compatiblescompatibles conconCoberturaCobertura parapara lala liberalizaciónliberalización dede bienesbienes yy serviciosservicios compatiblescompatibles concon
laslas reglasreglas dede lala OMCOMC

–– NegociaciónNegociación dede unun TLCTLC amplioamplio queque propiciepropicie mejoresmejores condicionescondiciones yy
marcosmarcos legaleslegales enen todastodas laslas áreasáreas comercialescomerciales

–– InclusiónInclusión dede loslos temastemas dede:: accesoacceso aa mercadosmercados parapara bienes,bienes, reglasreglas dede
origen,origen, procedimientosprocedimientos aduaneros,aduaneros, medidasmedidas sanitariassanitarias yy fitosanitarias,fitosanitarias,
obstáculosobstáculos técnicostécnicos alal comercio,comercio, defensadefensa comercial,comercial, servicios,servicios,
derechosderechos dede propiedadpropiedad intelectualintelectual yy soluciónsolución dede controversiacontroversiaderechosderechos dede propiedadpropiedad intelectualintelectual yy soluciónsolución dede controversiacontroversia



Alcances GeneralesAlcances GeneralesAlcances GeneralesAlcances Generales
•• ReconocimientoReconocimiento deldel objetivoobjetivo compartido,compartido, dede alcanzaralcanzar unun acuerdoacuerdo

mediantemediante negociacionesnegociaciones pragmáticaspragmáticas yy eficienteseficientes

•• LosLos gruposgrupos dede trabajotrabajo llevaronllevaron aa cabocabo unun intercambiointercambio dede información,información,
acordaronacordaron fechasfechas parapara elel intercambiointercambio dede reaccionesreacciones yy envíoenvío dede propuestaspropuestas
dddede textotexto

•• AnteAnte lala presentaciónpresentación dede propuestaspropuestas dede textotexto porpor parteparte dede China,China, CostaCosta
RicaRica transmitirátransmitirá reaccionesreacciones aa esasesas propuestaspropuestas yy presentarápresentará laslas suyassuyas elel 1616RicaRica transmitirátransmitirá reaccionesreacciones aa esasesas propuestaspropuestas yy presentarápresentará laslas suyas,suyas, elel 1616
dede marzomarzo dede 20092009

•• EnEn accesoacceso aa mercadosmercados yy serviciosservicios sese acordóacordó unun intercambiointercambio dede ofertasofertas•• EnEn accesoacceso aa mercadosmercados yy serviciosservicios sese acordóacordó unun intercambiointercambio dede ofertasofertas
inicialesiniciales elel 11 dede abrilabril dede 20092009

•• SegundaSegunda RondaRonda dede NegociaciónNegociación deldel 1414‐‐1717 dede abrilabril dede 20092009 enen ChinaChinaSegundaSegunda RondaRonda dede NegociaciónNegociación deldel 1414 1717 dede abrilabril dede 20092009,, enen ChinaChina



Acceso a MercadosAcceso a MercadosAcceso a MercadosAcceso a Mercados

La negociación en Acceso a Mercados abarca dos grandes temas:La negociación en Acceso a Mercados abarca dos grandes temas:

1) Desgravación arancelaria de bienes1) Desgravación arancelaria de bienes
•• Mejorar el acceso para las exportaciones de CRMejorar el acceso para las exportaciones de CR•• Mejorar el acceso para las exportaciones de CRMejorar el acceso para las exportaciones de CR

•• Atender las sensibilidades reales de los sectores Atender las sensibilidades reales de los sectores 
d tid tiproductivosproductivos

•• Favorecer la importación de materias primas que Favorecer la importación de materias primas que 
b l d d d lb l d d d lcontribuyen a la competitividad de las empresascontribuyen a la competitividad de las empresas

(1eras Ofertas arancelarias se intercambiarán el 1 de abril de (1eras Ofertas arancelarias se intercambiarán el 1 de abril de ((
2009)2009)



Acceso a MercadosAcceso a MercadosAcceso a Mercados Acceso a Mercados 

2) Parte Normativa (Capítulo en Acceso a2) Parte Normativa (Capítulo en Acceso a2) Parte Normativa (Capítulo en Acceso a 2) Parte Normativa (Capítulo en Acceso a 
Mercados)Mercados)

Disposiciones similares a las negociadas por CR enDisposiciones similares a las negociadas por CR en–– Disposiciones similares a las negociadas por CR en Disposiciones similares a las negociadas por CR en 
otros tratados comerciales:otros tratados comerciales:

•• Trato Nacional para los bienes importadosTrato Nacional para los bienes importadosTrato Nacional para los bienes importadosTrato Nacional para los bienes importados

•• Eliminación de restricciones a las importaciones y Eliminación de restricciones a las importaciones y 
exportacionesexportaciones

•• Admisión temporal de mercancíasAdmisión temporal de mercancías

•• Eliminación de subsidios a la exportación para bienes Eliminación de subsidios a la exportación para bienes 
agrícolasagrícolasagrícolas agrícolas 



Defensa ComercialDefensa ComercialDefensa ComercialDefensa Comercial

•• EnEn esteeste capítulocapítulo sese negociannegocian disciplinasdisciplinas queque permitanpermitan aa loslos paísespaísespp gg pp qq pp pp
parteparte deldel Tratado,Tratado, aplicaraplicar medidasmedidas comercialescomerciales queque protejanprotejan aa sussus
ramasramas dede producciónproducción nacionales,nacionales, dede loslos efectosefectos perjudicialesperjudiciales queque
podríanpodrían sufrirsufrir aa raízraíz dede prácticasprácticas deslealesdesleales dede comerciocomercio oo aa raízraíz deldelpodríanpodrían sufrirsufrir aa raízraíz dede prácticasprácticas deslealesdesleales dede comerciocomercio oo aa raízraíz deldel
ingresoingreso dede importacionesimportaciones masivasmasivas

EE ll diddid d íd í lili ll i i iói i ió•• EntreEntre laslas medidasmedidas queque podríanpodrían aplicarseaplicarse sese encuentraencuentra lala imposiciónimposición
dede arancelesaranceles adicionalesadicionales aa loslos productosproductos importados,importados, dede formaforma taltal
queque sese elevaríanelevarían loslos preciosprecios internosinternos dede estosestos productosproductos enen
comparacióncomparación concon loslos preciosprecios dede loslos productosproductos nacionales,nacionales, dándoledándole
dede estaesta formaforma unun respirorespiro aa lala producciónproducción nacionalnacional



Reglas de OrigenReglas de OrigenReglas de OrigenReglas de Origen
ObjetivosObjetivos

–– Establecer las características y formalidades para que una Establecer las características y formalidades para que una 
mercancía califique como originaria y en consecuencia mercancía califique como originaria y en consecuencia 
pueda obtener las preferencias arancelarias del Acuerdopueda obtener las preferencias arancelarias del Acuerdo

Se incluyen disposiciones relacionadas con:Se incluyen disposiciones relacionadas con:

•• Condiciones para poder determinar el origen de las Condiciones para poder determinar el origen de las p p gp p g
mercancíasmercancías

•• Formalidades  relacionadas con el certificado de origenFormalidades  relacionadas con el certificado de origen
–– Tipo de formatoTipo de formato
Idi d l tifi dIdi d l tifi d–– Idioma del certificadoIdioma del certificado

•• Procedimientos de verificación de origenProcedimientos de verificación de origen
•• Reglas de origen específicas acorde a la realidad productiva de Reglas de origen específicas acorde a la realidad productiva de 

los paíseslos paíseslos paíseslos países



Procedimientos aduaneros y facilitaciónProcedimientos aduaneros y facilitación
d l id l idel comerciodel comercio

Objetivos:Objetivos:
•• Establecer reglas y procedimientos aduaneros que promuevanEstablecer reglas y procedimientos aduaneros que promuevan•• Establecer reglas y procedimientos aduaneros que promuevan Establecer reglas y procedimientos aduaneros que promuevan 

el funcionamiento eficiente, transparente y ágil de las el funcionamiento eficiente, transparente y ágil de las 
aduanas de los paísesaduanas de los países

•• Incluir mecanismos que aseguren cooperación entre lasIncluir mecanismos que aseguren cooperación entre lasIncluir mecanismos que aseguren cooperación entre las Incluir mecanismos que aseguren cooperación entre las 
autoridades aduaneras, a efectos de facilitar el flujos de autoridades aduaneras, a efectos de facilitar el flujos de 
comercio entre ambos paísescomercio entre ambos países

Se incluyen disposiciones relacionadas con:Se incluyen disposiciones relacionadas con:
–– Simplificación, armonización y automatización de Simplificación, armonización y automatización de 
procedimientos aduanerosprocedimientos aduanerosprocedimientos aduanerosprocedimientos aduaneros

–– TransparenciaTransparencia
–– Publicación de leyes, reglamentos y disposiciones Publicación de leyes, reglamentos y disposiciones 
aduanerasaduanerasaduanerasaduaneras

–– Establecimiento de puntos de contacto, entre otrosEstablecimiento de puntos de contacto, entre otros



Medidas Sanitarias y Medidas Sanitarias y 
( )( )Fitosanitarias (MSF)Fitosanitarias (MSF)

•• SonSon laslas medidasmedidas queque permitenpermiten garantizargarantizar lala inocuidadinocuidad dede loslos productosproductos
alimenticiosalimenticios destinadosdestinados alal consumoconsumo humanohumano yy evitarevitar lala propagaciónpropagación dede plagasplagas oo
enfermedadesenfermedades entreentre loslos animalesanimales yy loslos vegetalesvegetales LasLas MSFMSF comprendencomprenden entreentreenfermedadesenfermedades entreentre loslos animalesanimales yy loslos vegetalesvegetales.. LasLas MSFMSF comprenden,comprenden, entreentre
otras,otras, loslos requisitosrequisitos sanitariossanitarios oo fitosanitariosfitosanitarios parapara unun productoproducto específicoespecífico

•• EnEn unun TLCTLC nono sese negociannegocian loslos requisitosrequisitos específicosespecíficos dede unun producto,producto, porpor lolo tanto,tanto, sese
titi ll d hd h bb dd íí t blt bl i li l d dd d ddmantienemantiene elel derechoderecho soberanosoberano dede unun paíspaís parapara establecerestablecer susu nivelnivel adecuadoadecuado dede

protecciónprotección

•• UnUn CapítuloCapítulo MSFMSF enen unun TLC,TLC, consisteconsiste enen establecerestablecer unun marcomarco generalgeneral queque incluyaincluya
di i idi i i itit itit li ili i ll iblibl bb ll iidisposicionesdisposiciones queque permitanpermitan evitarevitar yy eliminareliminar laslas posiblesposibles barrerasbarreras alal comerciocomercio queque
puedanpuedan surgirsurgir entreentre loslos países,países, concon lolo cualcual sese facilitafacilita elel comerciocomercio yy sese brindabrinda mayormayor
previsibilidadprevisibilidad alal incorporarincorporar reglasreglas clarasclaras parapara elel establecimientoestablecimiento dede laslas MSFMSF.. EstoEsto
sinsin desprotegerdesproteger lala saludsalud humana,humana, animalanimal oo lala sanidadsanidad vegetalvegetal

•• AlgunasAlgunas dede estasestas disposicionesdisposiciones comprendencomprenden elel establecimientoestablecimiento dede mecanismosmecanismos::
–– queque asegurenaseguren unun mayormayor yy eficienteeficiente intercambiointercambio dede informacióninformación enen relaciónrelación alal

establecimientoestablecimiento yy aplicaciónaplicación dede laslas medidasmedidas sanitariassanitarias yy fitosanitariasfitosanitarias
–– sobresobre elel reconocimientoreconocimiento dede áreasáreas libreslibres dede plagasplagas oo enfermedadesenfermedades–– sobresobre elel reconocimientoreconocimiento dede áreasáreas libreslibres dede plagasplagas oo enfermedadesenfermedades
–– sobresobre lala inspeccióninspección enen fronterafrontera yy lala verificaciónverificación inin situsitu
–– dede asistenciaasistencia técnica,técnica, entreentre otrosotros



Obstáculos Técnicos al Obstáculos Técnicos al 
ComercioComercio

•• TienenTienen comocomo objetivoobjetivo establecerestablecer disposicionesdisposiciones queque permitanpermitan evitarevitar yy eliminareliminar laslas
posiblesposibles barrerasbarreras alal comerciocomercio queque puedanpuedan surgirsurgir entreentre loslos paísespaíses comocomoposiblesposibles barrerasbarreras alal comerciocomercio queque puedanpuedan surgirsurgir entreentre loslos países,países, comocomo
consecuenciaconsecuencia dede laslas regulacionesregulaciones emitidasemitidas porpor unun paíspaís parapara alcanzaralcanzar objetivosobjetivos
válidosválidos comocomo protecciónprotección dede lala saludsalud yy lala vidavida humana,humana, animalanimal yy vegetalvegetal.. DichasDichas
regulacionesregulaciones sonson::

–– ReglamentoReglamento técnicotécnico:: documentodocumento queque estableceestablece requisitosrequisitos técnicostécnicos queque unun productoproducto
debedebe cumplircumplir obligatoriamenteobligatoriamente parapara susu comercializacióncomercialización enen unun paíspaís (por(por ejemplo,ejemplo,
reglamentoreglamento técnicotécnico queque prohíbeprohíbe elel usouso dede bromatobromato dede potasiopotasio enen lala harinaharina dede trigo)trigo)

–– NormaNorma técnicatécnica:: documentodocumento queque estableceestablece requisitosrequisitos técnicostécnicos queque unun productoproducto cumplecumple
voluntariamentevoluntariamente parapara susu comercializacióncomercialización (por(por ejemplo,ejemplo, normanorma parapara establecerestablecer queque unun
productoproducto sese puedepuede considerarconsiderar orgánico)orgánico)

–– ProcedimientoProcedimiento dede evaluaciónevaluación dede lala conformidadconformidad:: procedimientoprocedimiento utilizadoutilizado parapara
determinardeterminar queque unun productoproducto cumplecumple concon lolo establecidoestablecido enen unun reglamentoreglamento técnicotécnico oo unauna
normanorma (por(por ejemploejemplo pruebas,pruebas, análisis,análisis, verificación,verificación, registro)registro)normanorma (por(por ejemploejemplo pruebas,pruebas, análisis,análisis, verificación,verificación, registro)registro)

•• NoNo sese negocianegocia elel contenidocontenido dede loslos reglamentosreglamentos técnicos,técnicos, normasnormas oo procedimientosprocedimientos
dede evaluaciónevaluación dede lala conformidad,conformidad, yaya queque siguesigue siendosiendo potestadpotestad deldel paíspaís establecerestablecer
sussus nivelesniveles dede protecciónprotección yy seguridadseguridad deseadosdeseadossussus nivelesniveles dede protecciónprotección yy seguridadseguridad deseadosdeseados



Servicios e inversiónServicios e inversión

•• LosLos serviciosservicios sonson actividadesactividades queque nono producenproducen bienesbienes yy queque sese destinandestinan aa
satisfacersatisfacer necesidadesnecesidades humanashumanas (por(por ejemploejemplo:: loslos serviciosservicios médicos,médicos, dede
transportetransporte bancariosbancarios oo dede telecomunicaciones)telecomunicaciones)transporte,transporte, bancariosbancarios oo dede telecomunicaciones)telecomunicaciones)

•• LosLos capítuloscapítulos regulanregulan elel establecimientoestablecimiento dede inversionesinversiones enen elel paíspaís yy lala
formaforma enen queque sese comprancompran oo sese vendenvenden loslos serviciosservicios entreentre loslos paísespaíses (ya(ya seaseaqq pp pp (y(y
concon oo sinsin desplazamientodesplazamiento deldel consumidorconsumidor y/oy/o deldel proveedorproveedor deldel servicio)servicio)

•• DuranteDurante lala rondaronda sese intercambiaronintercambiaron laslas experienciasexperiencias dede cadacada paíspaís sobresobre
sussus negociacionesnegociaciones enen materiamateria dede serviciosservicios ee inversióninversiónsussus negociacionesnegociaciones enen materiamateria dede serviciosservicios ee inversióninversión

•• ParaPara elel casocaso dede servicios,servicios, sese compartiócompartió elel objetivoobjetivo dede negociarnegociar unun capítulocapítulo
queque seasea compatiblecompatible concon laslas leyesleyes dede cadacada paíspaís yy laslas disposicionesdisposicionesqq pp yy pp yy pp
internacionalesinternacionales queque regulanregulan elel comerciocomercio dede serviciosservicios dede lala OrganizaciónOrganización
MundialMundial deldel ComercioComercio (OMC)(OMC)

•• ParaPara elel casocaso dede inversióninversión nono seríasería necesarionecesario negociarnegociar unun capítulocapítulo dadodado•• ParaPara elel casocaso dede inversión,inversión, nono seríasería necesarionecesario negociarnegociar unun capítulo,capítulo, dadodado
queque enen elel 20082008 loslos paísespaíses firmaronfirmaron unun acuerdoacuerdo parapara lala promociónpromoción yy
protecciónprotección dede inversionesinversiones



Propiedad IntelectualPropiedad IntelectualPropiedad IntelectualPropiedad Intelectual
•• EnEn esteeste tematema tradicionalmentetradicionalmente sese hanhan negociadonegociado diversosdiversos

aspectosaspectos relacionadosrelacionados concon loslos diferentesdiferentes derechosderechos dedeaspectosaspectos relacionadosrelacionados concon loslos diferentesdiferentes derechosderechos dede
propiedadpropiedad intelectualintelectual comocomo marcas,marcas, patentes,patentes, derechosderechos dede
autorautor yy conexos,conexos, observanciaobservancia dede lala propiedadpropiedad intelectual,intelectual,
entreentre otrosotros..

•• EnEn elel casocaso dede lala negociaciónnegociación concon ChinaChina nono sese pretendepretende abordarabordar
cadacada unouno dede loslos temastemas dede maneramanera detallada,detallada, sinosino sólosólo puntospuntos
específicosespecíficos relacionadosrelacionados concon materiasmaterias dede relevanciarelevancia parapara laslaspp pp
Partes,Partes, talestales comocomo::

–– RatificaciónRatificación dede compromisoscompromisos adquiridosadquiridos anteante lala OrganizaciónOrganización MundialMundial
dede ComercioComercio

–– MedidasMedidas enen FronteraFrontera
–– IndicacionesIndicaciones GeográficasGeográficas



Promoción y Aprovechamiento de Promoción y Aprovechamiento de 
l i i ll i i lRelaciones ComercialesRelaciones Comerciales

•• En este acuerdo es relevante incluir temas tendientes a lograr un mayor En este acuerdo es relevante incluir temas tendientes a lograr un mayor g yg y
aprovechamiento en aspectos relacionados con las políticas comerciales y aprovechamiento en aspectos relacionados con las políticas comerciales y 
de inversión, entre ellos:  de inversión, entre ellos:  

–– Darle un mayor énfasis al área de transferencia de tecnología, conocimiento, Darle un mayor énfasis al área de transferencia de tecnología, conocimiento, y gy g
investigación y investigación y dedesarrollo, propiedad intelectual  e innovación.sarrollo, propiedad intelectual  e innovación.

–– Potenciar el tema de los encadenamientos productivos y el Potenciar el tema de los encadenamientos productivos y el 
emprendedurismo. emprendedurismo. pp

–– Concretar programas específicos de apoyo para fortalecer la capacidad Concretar programas específicos de apoyo para fortalecer la capacidad 
exportadora de las PYMES.exportadora de las PYMES.

–– Incluir los temas de promoción de exportaciones y fomento de la inversión.Incluir los temas de promoción de exportaciones y fomento de la inversión.

–– Incluir programas concretos para sectores específicos, en constante consulta Incluir programas concretos para sectores específicos, en constante consulta 
con los involucradoscon los involucradoscon los involucrados.con los involucrados.



Solución de ControversiasSolución de Controversias

EsEs elel mecanismomecanismo queque permitepermite resolverresolver laslas
controversiascontroversias queque surjansurjan entreentre loslos paísespaíses dedecontroversiascontroversias queque surjansurjan entreentre loslos paísespaíses dede
unauna maneramanera justa,justa, ágil,ágil, transparentetransparente yy eficaz,eficaz,
aa finfin dede brindarbrindar previsibilidadprevisibilidad aa nuestrasnuestrasaa finfin dede brindarbrindar previsibilidadprevisibilidad aa nuestrasnuestras
relacionesrelaciones comercialescomerciales



Disposiciones InstitucionalesDisposiciones Institucionales

a)a) EstablecerEstablecer unauna estructuraestructura institucionalinstitucional simple,simple, ágilágil yy efectivaefectiva queque
permitapermita asegurarasegurar lala adecuadaadecuada aplicaciónaplicación yy administraciónadministración deldelpermitapermita asegurarasegurar lala adecuadaadecuada aplicaciónaplicación yy administraciónadministración deldel
tratado,tratado, garantizandogarantizando lala transparenciatransparencia

b)b) EstablecerEstablecer unauna serieserie dede objetivosobjetivos generalesgenerales deldel tratadotratado quequeb)b) EstablecerEstablecer unauna serieserie dede objetivosobjetivos generalesgenerales deldel tratadotratado queque
sirvansirvan comocomo principiosprincipios rectoresrectores enen lala aplicaciónaplicación ee interpretacióninterpretación
deldel mismomismo

c)c) IntroducciónIntroducción dede unun listadolistado dede definicionesdefiniciones dede aplicaciónaplicación generalgeneral
queque asegurenaseguren lala adecuadaadecuada comprensióncomprensión yy aplicaciónaplicación deldel acuerdoacuerdo

d)d) DeterminarDeterminar lala necesidadnecesidad dede introducirintroducir excepcionesexcepciones generalesgenerales aa lala
aplicaciónaplicación deldel Tratado,Tratado, eses decir,decir, disposicionesdisposiciones conformeconforme aa laslas
cualescuales enen ciertosciertos casoscasos nono sese estaríaestaría aplicandoaplicando elel TratadoTratado porporpp pp
circunstanciascircunstancias muymuy particularesparticulares



Perspectivas de la Perspectivas de la pp
negociaciónnegociación



Calendario del proceso de Calendario del proceso de 
negociaciónnegociación

•• Agosto 2008Agosto 2008: inicio del proceso de información y diálogo: inicio del proceso de información y diálogo

negociaciónnegociación

•• Enero 19, 2009Enero 19, 2009: I Ronda de Negociación: I Ronda de Negociación

•• Febrero, 2009Febrero, 2009: publicación de los estudios sectoriales: publicación de los estudios sectorialeseb e o, 009eb e o, 009 pub cac ó de os es ud os sec o a espub cac ó de os es ud os sec o a es

•• Febrero 5, 2009Febrero 5, 2009: Inicio de las reuniones sectoriales para presentar los : Inicio de las reuniones sectoriales para presentar los 
estudios realizadosestudios realizados

•• Abril 14Abril 14‐‐17, 200917, 2009: II Ronda de negociación: presentación de primeras : II Ronda de negociación: presentación de primeras 
propuestas de texto y discusión inicial en acceso a mercadospropuestas de texto y discusión inicial en acceso a mercados

•• Julio, setiembre, noviembre y enero de 2010Julio, setiembre, noviembre y enero de 2010: Rondas III, IV, V y VI de : Rondas III, IV, V y VI de 
negociación (sujeto a  confirmación)negociación (sujeto a  confirmación)

•• Aspiración de terminar la negociación en el primer trimestre del 2010Aspiración de terminar la negociación en el primer trimestre del 2010



II Ronda de NegociaciónII Ronda de NegociaciónII Ronda de NegociaciónII Ronda de Negociación

•• Se llevará a cabo en China del 14 al 17 deSe llevará a cabo en China del 14 al 17 de•• Se llevará a cabo en China, del 14 al 17 de Se llevará a cabo en China, del 14 al 17 de 
abril, 2009abril, 2009

•• Discusión de la primera oferta, intercambiada Discusión de la primera oferta, intercambiada 
previo a la realización de la II Rondaprevio a la realización de la II Ronda

•• Análisis de propuestas de textoAnálisis de propuestas de texto



Para más información:Para más información:
www comex go crwww comex go crwww.comex.go.crwww.comex.go.cr
pep@comex.go.crpep@comex.go.cr


